
Lo scheda d’azione 

STRATEGIE 
DI 

CONTATTO 

Spedizione di 
materiale 

pubblicitario 
tramite posta 

ordinaria 

Spedizione di 
materiale 

pubblicitario 
tramite mail 

Invito alla visita del 
proprio sito web 

ed indicazione del 
responsabile 
commerciale 

Contatto telefonico 
diretto o tramite 
agenti di zona 

Invito in sede per 
un'incontro di 

approfondimento 
singolo o collettivo 

Mercati altamente concorrenziali   � � � � � 

Mercati mediamente concorrenziali   � � � � � 

Mercati a bassa concorrenzialità   � � � � � 
                 

Elevato investimento 
iniziale     � � � � � 

Investimento iniziale in media   � � � � � 
Basso investimento 
iniziale     � � � � � 
                 

Strategia di marketing aggressiva   � � � � � 

Strategia di marketing di media intensità � � � � � 

Strategia di marketing debole   � � � � � 
                 

Alta notorietà del marchio     � � � � � 

Marchio mediamente conosciuto   � � � � � 

Marchio appena costituito     � � � � � 
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